
Geachte ondernemer, 

In de afgelopen tijd hebben in onze provincie 

tal van ondernemersactiviteiten plaatsgevonden. 

Altijd druk bezocht en gericht op netwerken en 

innoveren. Limburg bruist en vernieuwt. Neem 

nou de Dag van het MKB die bijna 600 onder­

nemers in het Parkstad Limburg Stadion bijeen 

bracht. LIOF organiseerde daar de eerste 

Limburgse Innovatieveiling. Zo hoort het: 

initiatiefrijke ondernemers en LIOF als aanjager. 

In "Meer ondernemen met UOF" treft u meer 

voorbeelden aan van innovatieve productmarkt­

combinaties en LIOF als risicodragend financier. 

Lees over onze investering in het nieuwe betaal­

systeem van PayDutch. Lees over onze investering 

in de hoog innovatieve NONOX-aardgasmotor. 

Twee investeringen in startende of nog niet eens 

gestarte Limburgse ondernemingen. Dan kun 

je toch niet zeggen dat LIOF risicomijdend is? 

Dankzij een toezegging van staatssecretaris 

Van Gennip kunnen we 10 miljoen euro extra 

gaan investeren in vernieuwende risicosectoren 

zoals nieuwe energie en life sciences. Een 

geweldige stimulans voor nieuwe ondernemingen, 

kennistransfer en samenwerking tussen kennis­

instellingen en bedrijfsleven, met name MKB-

bedrijven.. 

In dit nummer ook interessante voorbeelden van 

LIOF-initiatieven in Noord-Limburg: de clusters 

van Mechatronics Partners en het Programme for 

High Tech Systems. Onze participatie in Eurotech 

en de vestiging van het Taiwanese Cooler Master, 

beide in Venlo. LIOF is er voor heel Limburg en 

voor de kansen die de regio biedt. En in Noord-

Limburg zetten we nog een tandje extra bij in de 

vorm van onze bijdrage aan de NV Regio Venlo. 

LIOF risicomijdend? Zuid-Limburgse ontwikkelings­

maatschappij? Ik verwijs deze catagoriseringen 

graag naar het rijk der fabelen. LIOF is de 

partner, de aanjager, de versneller van onder­

nemend Limburg. Die rol willen we nóg sterker 

maken. Dus: meer ondernemen met LIOF! Met 

meer ambitie en minder klagen, met meer 

krachtenbundeling en minder versnippering, 

met meer trots en minder provincialisme. 
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NA 15 JAAR ONDERNEMEN IN METAALVERWERKEND BEDRIJF EUROTECH 

GELOOFT ALGEMEEN DIRECTEUR WIM NOORMAN MEER DAN OOIT IN TEAM­

WORK. JE HOEFT ER NIET VOOR TE VERTREKKEN NAAR EEN LAGE-LOONLAND. 

STERKER NOG, JE KUNT DE VOORDELEN DAARVAN OOK HIER BENUTTEN. 

HET IS EEN KWESTIE VAN DE JUISTE KENNIS EN KUNDE COMBINEREN MET 

DE WIL OM DROMEN TE REALISEREN: 'THE RIGHT COMBINATIONS OF 

SKILLS AND DREAMS', ZOALS OP ALLE WERKPLEKKEN TE LEZEN VALT IN 

DE VENLOSE METAALGIETERIJ. HIER STAAT OOK DE MEEST RECENT 

GEREALISEERDE DROOM IN DE VORM VAN EEN WERELDINNOVATIE: EEN 

FONKELNIEUWE ALUMINIUMGIETMACHINE DIE EEN LIJN VAN AUTOMATISCHE 

ZANDVORMEN COMBI-NEERT MET HET ZOGEHETEN MULTI POURING 

LAGEDRUKGIETSYSTEEM (MPS). 

WAANZINNIG IDEE 

Met deze revolutionaire ontwikkeling in Noord-Limburg 
nadert een andere werelddroom van Wim Noorman de 
werkelijkheid: het zandgieten van belangrijke vliegtuig­
onderdelen! Maar eerst terug naar een van zijn eerste 
dromen: het zelf ontwikkelen en bouwen van raceauto's. 
Met Eurotech bracht de gepassioneerde raceliefhebber in 
1992 zijn 'waanzinnig gewaagd idee' in praktijk. De werk­
plaats werd compleet toegerust voor CAD-ontwerpen, 
computergestuurd verspanen en lassen. Deze laatste acti­
viteiten ontwikkelden zich tot corebusiness in de Eurotech 
Group. De auto-engineering is inmiddels ondergebracht in 
Viking Engineering, dat onder meer de legendarische 
Marcos sportwagen bouwt, waarmee ook klantenteams 
racen in heel Europa. 'Pure topsport!', aldus 'Viking' 
Noorman. 

PURE TOPSPORT 

Dat het opzetten en ui tbouwen van een industriële onder­

neming in moeili jke t i jden ook top-sport kan zi jn, heeft 

de Venlose metaalproducent zelf ervaren. Aan het begin 

van het nieuwe mil lennium zochten veel klanten voor 

computergestuurd verspanen en lassen en voor montage 

hun heil in het goedkoper producerende Oosten. Dat was 

niet makkeli jk voor Eurotech, waar toen zo'n 200 mensen 

hun boterham moesten verdienen. Het was buigen of 

barsten. Wim Noorman en zijn toegewijde team kozen 

voor ombuigen. Via benchmarking van 400 zandgieterijen 

wereldwijd ontdekten ze dat 10% van deze markt met 

meer dan 10% winst draaide. Ruim de helft van deze 

bedrijven bleek te werken met Seiatsu zandvormauto-

maten. 'Wanneer je dat systeem hebt, fiets je dus mee in 

de kop van het peloton' , zo concludeerde Noorman met 

een beeld uit een andere tak van sport. 'Weet je die 

vormvrijheid en lage kosten van het zandgieten vervolgens 

te koppelen aan de hoge kwaliteit van het innovatieve 

lagedrukgieten, dan ben je in staat om als een Lance 

Armstrong te demarreren.' 

TROUWE PARTNER 

Om het verschil te maken tussen lossen achter in het 

peloton of voorin demarreren, werd in 2001 gekozen voor 

innovatieve precisietechniek, lagere productiekosten en 

meer afzet in het buitenland. Deze omslag naar het 

specialisme van zand- en vacuümgieten inclusief verspanen 

en monteren vergde veel investering. 'In slechte t i jden leer 

je wat partners waard zijn', memoreert Noorman. 'In goede 

ti jden wi l iedereen je aan risicodragend kapitaal helpen. In 

mindere t i jden gebeurt dat alleen door iemand die gelooft 

in jouw ondernemerschap. LIOF bleek zo iemand. Deze 

partner raakte niet in paniek en bleef Eurotech trouw. En 

met resultaat! We namen in Nederland enkele gieterijen 

over en in het Tsjechische Trest een metaalbewerker. 

Hierdoor konden we gaan schuiven met ontwikkel ing en 

productie. Met de huidige 265 medewerkers leggen we ons 

vol ledig toe op het leveren van toegevoegde waarde, dus 

meer complex gietwerk in kleinere oplagen. Plus volledige 

engineering, verspaning, assemblage, logistiek en project­

management. In uiteenlopende sectoren zoals de medische, 

optische, grafische, textiel-, semiconductors- en motoren­

industrie halen we nu een omzet van 30 mil joen euro. We 

verwachten een verdubbel ing hiervan in de komende drie 

tot vijf jaar. Wij bouwen hier in Venlo nu bijvoorbeeld 

complete i-view armen, dat zijn diagnoseapparaten waar­

mee in ziekenhuizen kankergezwellen worden opgespoord. ' 

GEGOTEN VLIEGTUIG 

De laatste stap in kwaliteitsontwikkeling is gezet door een 
investering van € 5 miljoen in de ultramoderne zandvorm-
gietmachine, die een hele fabriekshal plus souterrain 
beslaat. 'Op deze computergestuurde lijn kunnen we werken 
met de meest complexe zandvormen die we in eigen huis 
ontwikkelen. Door deze onder lage druk van onderen te 
vullen, krijgt het aluminium niet zoveel kans om tijdens 
het gietproces waterstof aan te trekken. Daardoor wordt 
het materiaal veel minder poreus. Een volgende stap is 
vacuüm gieten. Als deze innovatie slaagt, kunnen we ons 
op hoogwaardige producten gaan richten die voorheen 
alleen te maken waren door verspaning van blokken 
massief aluminium. Dat bespaart enorm veel verspilling. 
Bovendien ben ik ervan overtuigd dat we door deze 
innovatieve kwaliteitsontwikkeling binnen de hoge norm 
kunnen komen voor de vliegtuigbouw. Het compleet gieten 
van vliegtuigen is over enkele jaren geen droom meer.' 

OPEN EUROPA 

De succesvolle ervaringen van de Venlose ondernemer 
met het consolideren van de kostprijs door verdeling van 
de productie over West- en Oost-Europa hebben inmiddels 
geleid tot een vierde loot aan de boom van de Eurotech 
Group: Techwork, een technisch uitzendbureau voor Oost-
Europese arbeidskrachten. 'De overheid zit nog steeds te 
slapen, wij niet. Ik geloof in een open Europa zonder 
protectionisme. Dat opent voor ons de deuren naar China, 
India en Amerika. Er zijn in Nederland simpelweg geen 
vakmensen meer te krijgen die met de handjes willen 
werken. In Tsjechië en Slowakije vind je die wel. Zo voldoen 
we nu niet alleen aan onze eigen vraag, maar ook aan 
die van andere technische bedrijven, ledere Oost-Europese 
medewerker gestationeerd bij een Nederlands productie­
bedrijf houdt indirect twee medewer-kers in Nederland 
aan het werk. Mede daardoor groeit Techwork als kool. 
Alleen door ons team zo internationaal te organiseren, 
met brede spreiding op een exportmarkt, hebben wij ons 
in een moeilijke tijd en een moeilijk segment kunnen 
ontwikkelen tot innovatieve aluminium-gietspecialist met 
toekomstperspectief.' 

LIOF is aandeelhouder 
van Eurotech Group BV 
en heeft een belang van 

30% in deze Venlose 
onderneming. 

Seiatsu EFA-SD5 combinatie 

met MPS. 

MEER INFORMATIE: 

Eurotech group BV 
Groot Egtenrayseweg 58 
5928 PA Venlo-Blerick 
T +31 77 323 15 15 
www.eurotechgroup.nl 

http://www.eurotechgroup.nl

